
 

株式会社テイクアンドギヴ・ニーズ 
2012年 5月 11日 

 

T&G、3ヵ年中期経営計画初年度として、今期直営 6店舗をリニューアル 

～ハードの更なる強み創りへ積極投資～ 
 

株式会社テイクアンドギヴ・ニーズ（本社：東京都品川区 代表取締役社長：知識賢治 以下
T&G）は、2013 年 3 月期からの 3 ヵ年中期経営計画（2012 年 2 月 3 日発表、以下 153P※）
に基づく既存店舗のリニューアル計画を策定し、153P 初年度である今期に直営 6 店舗のリニュ
ーアルを実施いたします。 
 これにより、オープンから一定期間を経過した既存店舗を、今後もより高い支持を得られる店
舗として長期安定的に維持、活性化してまいります。 

 

※ 創業 15年目からの 3ヵ年中期経営計画（Plan）の頭文字をとり、「153P」と名付けております。 

 
◆153P に基づくリニューアル計画により今期好調 6 店舗へ積極投資、ハードの更なる強み創り強化へ 
 T&G は、153P 重点戦略のひとつとして「直営店舗の強化」を掲げており、ハウスウェディングシ
ェア拡大と事業基盤強化を目的に、過去 3 年間の投資額の倍増となる 90 億円の積極投資を計画して
おります。その内訳となる事業基盤投資において、人材投資等のソフト面とともに、施設のリニュー
アルといったハード面の強みを強化するための投資も、積極的に進めてまいります。 
 これに基づき、既存店舗のリニューアル計画を策定し、153P初年度である今期には、既存の好調店
である 6店舗に対して、戦略的リニューアルを実施いたします。 
これらの店舗は、オープンより一定期間を経過した今もなお、お客様より高い支持を頂戴しており

ます。今回のリニューアルは、こうした店舗の業績を今後も長期安定的に維持、活性化するための投
資であり、ソフト面の強化との相乗効果も含め、既存店舗の更なる強み創りを実現してまいります。 

 
中期経営計画 153Ｐについての開示資料は次の URLからご覧いただくことができます。 

http://pdf.irpocket.com/C4331/oWM7/VU7I/JVyi.pdf 
 

◆環境・省資源の観点に基づく修繕計画も策定、環境配慮とともにコスト削減効果も見込む 
また、ハードへの投資において、これまでの計画に「環境・省資源」の観点を強化した、中長期の

戦略的修繕計画も合わせて策定いたしました。例えば、当社直営店舗のイルミネーションの LED化を、
3 ヵ年で全店舗実施いたします。これにより、中長期的に環境へ配慮するとともに、消費電力の削減
によるコスト削減の効果も期待しております。 
 今後もこうしたハードと、ICT や人材投資等といったソフト両面に対してバランスのとれた積極投
資を行い、直営店舗におけるトップラインを向上させ、ハウスウェディングのシェア拡大を加速させ
てまいります。 

 
この件に関するお問い合わせ先 
株式会社テイクアンドギヴ・ニーズ 執行役員 岡崎 守隆 

〒140-0002 東京都品川区東品川 2-3-12シーフォートスクエアセンタービル 17F   

TEL：03-6833-1172（経営企画部）FAX：03-6833-1170 MAIL：ir-info@tgn.co.jp URL：http://www.tgn.co.jp/ 
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事業基盤投資 31 44

成長投資 12 46

投資合計 43 90

事業基盤投資
リニューアル、
ICT、人材投資

等

成長投資
新規出店、
M&A、海外等

＜投資内訳＞

直営店舗の強化

海外戦略の加速

ホテル婚礼受託
事業の拡大

強固な財務基盤
の構築

連結売上高構成比10%強へ
アジア婚礼プロデュース拡大
リゾートウェディングシェア拡大

有利子負債30%強削減（※）

フリーCF拡大により有利子負債削減

成長、事業基盤投資額倍増
HWシェア拡大（出店／M&A）

事業基盤投資（リニューアル等）

差別化戦略の推進
One Heart Wedding

ホテル婚礼受託売上高50億円
第2の柱事業への育成

HW：ハウスウェディング ※2011年3月期末比

＜ 153P 重点戦略＞

mailto:ir-info@tgn.co.jp
http://www.tgn.co.jp/


  

‣東京 

‣関東エリア 

‣東海エリア 

‣関西エリア 

‣九州エリア 

‣中国・四国エリア 

‣甲信越・中部エリア ‣北海道・東北エリア 

【ブライダルサロン】 

T&G WEDDING LOUNGE 青山 

T&G WEDDING LOUNGE 横浜 

T&G WEDDING LOUNGE 大阪 

T&G WEDDING PRODUCE 札幌 

● 株式会社テイクアンドギヴ・ニーズ 
1998年創業。「人の心を、人生を豊かにする」を企業理念に、「一顧客一担当制」や「一軒家貸し切り」など
「T&Gスタンダード」とよばれるサービスのもと、一組一組心をこめてかけがえのない世界を提供することを追
求するハウスウェディングのパイオニア。 

T&Gの直営店・提携店・サロン（2012年5月現在）  

【海外リゾート】 

ザ・モアナチャペル（ハワイ） 

シェラトン・ラグーナ・ホワイトアロウ（グアム） 

ザ・シーサイド・スイート アット ヒルトン・グアムアクアス

テラチャペル（グアム） 

ジュエル・バイ・ザ・シー（グアム） 

アールイズ・ブルーポイント・バイ・ザ・シー（バリ） 

【国内リゾート】 

アールイズ・スイート（沖縄） 

【提携レストラン】 
クリスタル ヨット クラブ（品川）/フェリチタ（表参道） 
マノワール・ディノ（表参道）/TERAKOYA（武蔵野） 
アンティコ・ブッテロ（広尾）/イル・ブッテロ（広尾） 
フィッシュバンク東京（汐留）/ダンゼロ（みなとみらい） 
トゥーランドット 游仙境（みなとみらい）          
クイーン・アリス ガーデンテラス（日吉） 
イル・ド・フランス（札幌）/ル・ジャンティオム（札幌） 
プレヴェール（札幌）/シスタービートデュオ（札幌）  
ランファン・キ・レーヴ（札幌）/モリエール（札幌） 
ホテルクラビーサッポロ（札幌）/ラ・コリネッタ（札幌） 
ふしみグリエ（札幌）/をとわ（札幌） 
ダブリュズ ロータス ガーデン（福岡） 

 

直営店 

61店舗87会場 

 

提携レストラン 

21店舗 

 

プロデュース 

2店舗 

 

ブライダルサロン 

4店舗 

 

海外・リゾート 

6店舗 

アーククラブ迎賓館（新潟） 
アーヴェリール迎賓館（富山） 
アーククラブ迎賓館（金沢） 
ガーデンヒルズ迎賓館（長野） 
ガーデンヒルズ迎賓館（松本） 

アーセンティア迎賓館（大阪） 
アーセンティア大使館（大阪） 
アーフェリーク迎賓館（大阪） 
ベイサイドパーク迎賓館（大阪） 
アクアガーデンテラス（大阪） 
ベイサイド迎賓館（和歌山） 
アーヴェリール迎賓館（姫路） 
ベイサイド迎賓館（神戸） 
山手迎賓館（三宮） 
北山迎賓館（京都） 
アクアテラス迎賓館（大津） 

アーククラブ迎賓館（広島） 
アーヴェリール迎賓館（岡山） 
アーククラブ迎賓館（福山） 
ベイサイド迎賓館（松山） 
アーヴェリール迎賓館（高松） 
ヒルサイドクラブ迎賓館（徳島） 

アーカンジェル迎賓館（福岡） 
アーフェリーク迎賓館（福岡） 
アーフェリーク迎賓館（熊本） 
ベイサイド迎賓館（鹿児島） 
アーフェリーク迎賓館（小倉） 
ベイサイド迎賓館（長崎） 
ガーデンヒルズ迎賓館（大分） 

アーセンティア迎賓館（浜松） 
アクアガーデン迎賓館（沼津） 
ベイサイド迎賓館（静岡） 
アーセンティア迎賓館（静岡） 
アーカンジェル迎賓館（名古屋） 
アーヴェリール迎賓館（名古屋） 
アーフェリーク迎賓館（岐阜） 
ガーデンクラブ迎賓館（四日市） 

アクアガーデン迎賓館（岡崎） 

麻布迎賓館 
アーカンジェル代官山 
アーフェリーク白金 
SHOTO GALLERY 
青山迎賓館(南青山) 
表参道テラス(北青山) 
白金倶楽部 

アーカンジェル迎賓館（宇都宮） 
アーセンティア迎賓館（高崎） 
アーククラブ迎賓館（水戸） 
アーセンティア迎賓館（柏） 
アーヴェリール迎賓館（大宮） 
ヒルサイドクラブ迎賓館（八王子） 
ガーデンヒルズ迎賓館（大宮） 
ベイサイドパーク迎賓館（千葉） 
ベイサイド迎賓館（横浜） 
アクアテラス迎賓館（新横浜） 
コットンハーバークラブ（横浜） 
茅ヶ崎迎賓館(茅ヶ崎) 
山手迎賓館（横浜） 

ヒルサイドクラブ迎賓館（札幌） 
アーカンジェル迎賓館（仙台） 
アーククラブ迎賓館（郡山） 

【プロデュース事業】 

ミラキュルーズ（有楽町）/ ホテルブエナビスタ（松本） 
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