
ヘアサロンの課題とシステム活用事例



美容業界・ヘアサロンの課題と解決ポイント

一般的に美容業界における課題として
利益率が低いため永続的な経営が困難である。

利益率に直結する売上原価では「材料費」だけ
が唯一、削減可能である。

では実際に美容業界における売上原価の削減方
法とは何かを探っていきましょう。
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美容サロンの生存率

日本国内のサロン数：約２４万軒
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美容業界の売上原価の構成比

売上原価内訳 売上に対する割合

材料費 水光熱費 社会保険・税金・リース 支払家賃

50% 15% 5% 15% 10%

人件費

※売上原価構成比の中で、
削減可能なのは材料費だけです。



売上原価構成比率表
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利益アップ!!＝材料費を下げる方法
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•材料費:10% 
•利益:8%

材料費を
５％下げる
とそのまま
利益が５％
アップする

•材料費:15% 
•利益:3%

・従来の経営では材料費を
下げれず利益は上がらない

・【コレアル】在庫管理システムを導入
することで材料費を下げることができる



【コレアル】導入で材料費削減に成功
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3 か月の材料費サマリー ８月 ９月 １０月

¥1,970,000 

¥1,600,000 
¥1,750,000 

¥1,400,000 

¥1,160,000 
¥1,290,000 

¥570,000 
¥440,000 ¥460,000 

¥0

¥500,000

¥1,000,000

¥1,500,000

¥2,000,000

¥2,500,000

8月（削減率28.9%） ９月（削減率27.5%） １０月（削減率26.2%）

前年度仕入金額 導入後仕入金額 導入後削減金額

前年度比 驚異の!! 材料費２７％削減に成功した事例



QRコードを活用した在庫編集
・QRコードをファイルに綴じて管理します。
売れ筋商品や業務用で頻繁に使う材
料はラミネートで見える場所に置きタブ
レット端末の写真機能からスピーディー
に在庫編集を行っています。

カテゴリーのカスタマイズ
・ヘアカラー、ヘアケア・スカルプケア、
シャンプー・トリートメント、スタイリング
商品、メイクアップ商品、スキンケア商
品、パーマ液、その他
※自由に表記が可能です。
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【コレアル】在庫管理システムの活用事例
保管先分類のカスタマイズ
・保管先大分類⇒各店舗名
・保管先中分類⇒店舗販売、業務用
・保管先小分類⇒仕入先企業名
※自由に表記が可能です。

メーカー名のカスタマイズ
・ウエラ、マデナ、リアル、ルベル、ＢＪＣ、
ＯＤＰ、アリミノ、ジレット、フェザー、リビッ
ク、サンスター、タキレーヌ、フィヨーレ、㈱ミ
ルボン、ミックコスモ、サニープレイス、ナン
バースリー、ヘンケルジャパン、ファインコス
メティクス、アジュバンコスメジャパン、ラモコ
スインターナショナル、ジャストケアコミュニ
ケーション、BCAPRODUCT、三口産業、
中央有機化学、中野製薬、スハマ化学、
日本シーランド、(株)ナプラ

※自由に表記が可能です。

在庫履歴機能で業務を管理
・在庫履歴から在庫担当者の業務を
管理することができます。「何時何分に
誰がどの在庫」を編集しているか確認で
きます。

棚卸機能で資産を管理
・棚卸機能からExcelデータをダウン
ロードして棚卸表の金額欄に合計金
額が出るように編集しますと、毎月の
在庫資産表を作成することができます。
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社内における在庫管理チームの編成

Manager
店長

Executive
経営者

Inventory Manager
在庫管理担当者



システムの社内定着に必要なこと
経営者
まず最初に在庫担当者を選定します。次に社員
に対して導入に至る経緯や必要性などを説明す
る必要があります。 その後【コレアル】在庫管理シ
ステム導入のキックオフミーティングを行います。導
入後は在庫履歴で運用状況の把握をし的確な
指導を行っていきます。また同時に毎月、前年度
の材料費と導入後の材料費を比較をします。今
年度削減された金額はそのまま今年度の利益額
として利益が増えているという結果となります。
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店長
【コレアル】在庫管理システムの導入経緯や必要性な
どを理解する必要があります。その後は在庫担当者が
常に在庫管理業務を行っているか在庫履歴で運用状
況の把握をして担当者に指導を行っていきます。

在庫管理担当者
【コレアル】在庫管理システムの導入経緯や必要
性などを理解する必要があります。その後は利用
方法について理解します。実際の在庫管理業務
は必ず毎日行うことが必要です。なるべくタブレット
端末で業務の隙間時間で行うか業務終了時に
一括編集することで数量管理を確実に行います。
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コスト削減表で解るコレアル導入後１０ヶ月の追加利益額

２０２３年 ２０２４年 ２０２５年 前年度比 仕入コスト削減金額

７月 ¥2,014,220 ７月 ¥1,442,532 28.3% ¥571,688
８月 ¥1,969,256 ８月 ¥1,401,005 28.8% ¥568,251
９月 ¥1,683,859 ９月 ¥1,165,393 30.7% ¥518,466
１０月 ¥1,475,647 １０月 ¥1,080,755 26.7% ¥394,892
１１月 ¥1,755,782 １１月 ¥1,382,408 21.2% ¥373,374
１２月 ¥2,643,978 １２月 ¥2,263,696 14.3% ¥380,282

１月 ¥1,470,721 １月 ¥1,202,068 41.6% ¥268,653
２月 ¥1,563,381 ２月 ¥950,843 39.1% ¥612,538

３月 ¥1,382,755 ３月 ¥1,230,865 10.9% ¥151,890

４月 ¥1,623,726 ４月 ¥1,193,876 26.4% ¥429,850
５月 ¥2,432,692 ５月 ¥0 0.0% ¥0 
６月 ¥2,532,692 ６月 ¥0 0.0% ¥0 

仕入れコスト削減合計金額 ¥4,269,884



ありがとうございました・材料費を下げることはどのサロンでもできます。
しかし、材料費を下げるためのツールや手段を知らずに
日々の業務に追われていませんか？

・【コレアル】在庫管理システムはそのような経営者の方に
是非、ご利用していただき、「雇用」と「会社」を守って
いただければと思います。

・「仕入れコストの重みを理解し利益を確保する事業体質」
こそが安定経営の基本です。

美容業界・ヘアサロンの課題解決ポイント
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株式会社ナレッジ
knowledge.morioka@gmail.com

ありがとうございました
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